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WStore s'empare d'Inmac

Acquisition En mettant la main sur ce vépéciste,
le revendeur en ligne vise la premiére place de la distribution
IT professionnelle dans I’Hexagone.

es rumeurs couraient de-  compte quelque 40000 clients 2
puis quelques semaines  son actif, alors que WStore se
déja. Clest maintenant offi- ~ concentre sur le marché des PME.
ciel : le groupe WStore a (15000 comptes).
finalisé, le 29 novembre

dernier, le rachat d'Inmac France, ~ Répondre & des besoins

seule entité de Micro Warchouse  plus spécifiques

appartenant encore au groupe

b » ,

savotrfaire en matiere de pro-
spection des PME ct de vente en
lignes, reconnait Guy Sakelario,
e pdg d'Inmac.

Mais, surtout, selon Patrice
Laureau, «ce rapprochement
nous permet d'atteindre une
taille critique et de viser la pre-
midre place de la distribution
informatique professionnelle
en France d'ici trois anss.
Avec ses 280 ME de CA,le nouvel
cnsemble se positionae encore
foin derriére les filiales francaises

de synergies :les
landaisc ayant été rachetées par  méthodes et les moyens mis en
leurs dirigeants, ct Ia britannique  auvre par chacun des reven-
cédée 3 Dixons cn 2004, deurs. «Inmac a développé un

Pour sa deuxiéme opération  réel savoirfaire en marketing
de croissance externe aprds et en logistique, souligne

" b
T P——————— LIZAT] W Store se connecte a Inmac France
WStore acquiert Inmac o
WStore change de braquet. Né en 1998, e distribu-  industrielle », commente Patrice Laureau, le P-dg 5
30 Dsﬂp;rétepr‘vsels clientes, Expf:ise de b/d/'srn‘burion teur de produits informatiques, qui emploie  de WStore. Avec des clientéles et des modes d'orga- &
e aux plu nd: des PME/PMI consti- . " o .
e e S b et 150 s:lanés et afﬂchs % M€ de revenus 2004, nisation complé~entaires, I'ensemble entend deve-
un catalogue présent sur les fté pour nos deux entre- vient de mettr i # (] [ TR S| . 7
s R S o e e . mettre !al mai* sur son homologue Inmac  nir le n' lclie la d|str|but'|un mform.auque Bto-B 3
produits informatiques  teurs informatiques francais  velle sntits  est clair - rance. Créé a Rolssy en 1984, ce groupe de plusde  dans les trois ans. Son chiffre d'affaires pro forma &
sur Internet auprés des et un chiffre d’affaires de 208 « Imposer ce nouveat mocé- H H 1. i H
i e MR e Be et e 300 personnes enregustrait_ un chiffre d'affaires s'établlra, pour 2005, 4270 M€l
WStore annonce aujourdbui  « Gette acquisition représen-  trois années 4 venir comme 2004 de 208 M€, A |'occasion du rapprochement,  Conseils acquéreur: due diligence comptable :
le rachat de Ia sociéta Inmac te aujourd hui une opportuni- le numéro un de la distibu- . . " o1 . <
e i e o caar m:mue o et Gores Technology, le fonds d'investissement quisou- £ (Céline Eydieu-Boutte); juridigue: SJ Ber- &
naissatnca ‘a unz 7:nsgnwe fofmidablep;:mﬁe}declrois- mfne en France, et mettre en tenait Inmac, entre au capital du nouvel ensemble, wi* (corporate : Pierre-Louis Périn, Caroline .
pesant environ millions sance i l'avenir, explique lace fous ies moyens - 3 . . . N "
S sl il S Sl e oo e aux cBtés des VCs historiques de WStore: New Ven- Chabrene{ bancaire: Colin Millar, Hervé
Inmac. est aujourdhui un  decteur général du groupe  ting = pour y parvenic », turetec, Ventech, Part'Com et le FCJE (cf.n® 582,  Pillard); fiscal: Bardavid Tourneur & Halphen 3
acteur majeur de la distribu-  WStore. Le savoirfaire  conclut Patrice Laureau. v 2 o oo 3 a
ton de produis ot de e clmac avpres des grands 718). Au\total, ils détiennent quelque 80 % des  (Jérdme Halphen) » Conseil juridigue cédant : :
vices formaques  ps ds  comptes. carbind & ot titres, tansis que les managers se partagent le solde.  Gibsen Dunn & Crutcher (Sophie Resplandy- %
N . . 2.0 B
« Cette transaction repose sur une vraie logique  Bernard, Frédérique Sauvage) )




