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Toshiba rénove le KITCOM,  

l’outil marketing de ses revendeurs avec : 

Un nouveau design, des supports enrichis, un nombre de produits étendu 

 
Disponible sur l’extranet partenaires, KITCOM est une véritable boite à outils 

marketing qui simplifie la vie des revendeurs Toshiba en leur offrant la 
possibilité de personnaliser leurs supports de communication  

 

Afin d’aider ses revendeurs dans la réalisation de leurs opérations de marketing direct, Toshiba a mis en 

place en mars 2006 un service accessible gratuitement sur son extranet, www.toshiba-link.com.  

 

Aujourd’hui Toshiba améliore et enrichit cet outil en proposant : 

• un nouveau design, encore plus simple, plus dynamique et plus ergonomique  

• de nouveaux formats de supports : l’e-mailing, l’affichette A3 et les formats poster  

• le tout sur l’ensemble des gammes de pc portables de la marque : Satellite, Portégé, Tecra et 

Qosmio. 

 

Le KITCOM est un outil simple et gratuit qui - en plus de donner accès aux photos, logos, fiches 

techniques et présentations des produits - permet aux revendeurs à la fois de créer et personnaliser 

leurs supports de communication mais également de profiter de conseils marketing pour booster leurs 

ventes et mettre en place leurs opérations promotionnelles, telles que l’exploitation de leur base de 

données et la prospection de nouveaux clients.   

 

Concrètement : 

En quelques clics, le revendeur sélectionne le produit qu’il souhaite mettre en avant, personnalise son 

document en ajoutant ses coordonnées et son prix et peut ensuite l’imprimer ou bien le diffuser 

directement sur sa base de données, en fonction du mode d’envoi retenu. 

Aujourd’hui cinq formats de supports sont proposés : l’e-mailing, l’affichette A4, la lettre au format A4 

pour un mailing, l’affichette A3 et le format poster.  
 

Le KITCOM de Toshiba est un outil qui offre aux revendeurs l’occasion de communiquer vers leurs clients 
simplement et efficacement pour augmenter leurs ventes. 
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